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Synthèse Exécutive
Lavandiers propose à Ariel France un partenariat stratégique pour développer les ventes de lessive liquide dans les laveries automatiques parisiennes, un canal de distribution sous-exploité à fort potentiel de volume récurrent.

Le constat
1. 400 à 600 laveries automatiques à Paris intra-muros (estimation professionnels du secteur), avec un marché national de 14 243 établissements blanchisserie-teinturerie (code NAF 96.01B, dont environ 4 500 à 5 000 laveries automatiques) en forte croissance (+19,6% en 2 ans)
1. La lessive y est actuellement vendue en poudre vrac ou dosettes individuelles — le liquide en injection automatique reste marginal
1. 90% des nouvelles installations professionnelles adoptent déjà les pompes péristaltiques d'injection
1. Ariel est déjà référencé en dosettes dans certaines laveries, mais sans contrat de fourniture structuré

La proposition
1. Déployer Ariel liquide professionnel via pompes péristaltiques Injecta sur un réseau cible de laveries parisiennes
1. Fournir à Lavandiers le statut de distributeur exclusif ou référencé sur ce segment
1. Monétiser un potentiel estimé à 5,5 millions de cycles/an à Paris intra-muros (500 laveries × 30 cycles × 365 j)

Les bénéfices pour Ariel
1. Volume garanti et récurrent : chaque cycle = une dose d'Ariel consommée, sans concurrence au point d'achat
1. Exposition captive à une clientèle jeune/urbaine sans fidélité de marque établie
1. Levier RSE : dosage précis = moins de surdosage, argument anti-gaspillage mesurable


1. Analyse du Marché des Laveries Automatiques
1.1 Le marché national
Source principale : INSEE (code NAF 96.01B), EPSIMAS, Wash Me — données vérifiées 2024-2026.

	14 243
Établissements France
Jan. 2026 — Source : INSEE
	+19,6%
Croissance 2 ans
2023-2026
	861 M€
CA secteur 2024
+8,9% vs 2023
	10 M
Cycles/an (2024)
vs 4,5M en 2020



Le secteur des laveries automatiques est classé sous le code NAF 96.01B (Blanchisserie-teinturerie de détail). Il affiche une croissance annuelle de 8 à 10% depuis 2023, accélérée après la sortie de crise sanitaire.

1. Près de 100 nouvelles laveries ouvrent chaque année en France
1. CA moyen d'une laverie standard (50 m², 10-12 machines) : 35 000 à 65 000 €/an
1. Fréquentation : 20 à 50 clients/jour par établissement
1. Ticket moyen : 10 à 20 €/passage (lavage + séchage)
1. Les franchises représentent 30 à 40% du marché (Wash'n Dry, Speed Queen, Revolution Laundry)

1.2 Focus Paris & Île-de-France
C'est la région la plus dense en laveries automatiques, et donc la priorité de déploiement.

	400-600
Laveries Paris intra-muros
Estimation professionnels secteur
	~25%
Part Île-de-France
1er parc régional France
	~500
Laveries retenues (mediane)
Base calcul potentiel
	8-12 €
Panier moyen Paris
vs 5-8 € en province



Paris intra-muros compte entre 400 et 600 laveries automatiques selon les professionnels du secteur — estimation retenue : 500 (médiane). Ce chiffre, issu du terrain, est plus fiable que les données des bases de transaction de fonds de commerce. Il exclut les pressings et se limite aux laveries libres-service. L'Île-de-France dans son ensemble compte environ 3 500 établissements sous code NAF 96.01B (INSEE jan. 2026), pressings inclus.

1. Densité : 1 laverie pour ~4 300 habitants à Paris (500 laveries / 2,1M hab.) — marché dense mais actif
1. Les arrondissements denses (10e, 11e, 18e, 19e, 20e) concentrent la majorité des établissements
1. Panier moyen en centre-ville parisien : 8 à 12 € (plus élevé qu'en province)

1.3 Profil de la clientèle

	Étudiants / jeunes actifs
	Plus de 50% des utilisateurs réguliers. Fréquentation 1 à 2 fois/semaine. Sans équipement propre ou logement trop petit.

	Locataires sans machine
	10% des habitants urbains n'ont pas de lave-linge à domicile. Clientèle de proximité fidèle.

	Familles occasionnelles
	Linge volumineux (couettes, rideaux), machine personnelle en panne. Panier moyen supérieur.

	Touristes
	Forte saisonnalité dans les arrondissements touristiques. Clientèle captive sans alternative.



Le dimanche est la journée la plus fréquentée. Les pics se situent en soirée en semaine. Le taux d'utilisation moyen des machines dans une laverie bien placée est de 50% sur les heures d'ouverture.


2. Solution Technique — Système d'Injection Automatique
2.1 Pourquoi l'injection automatique s'impose
Le marché des détergents en laverie est en train de basculer du distributeur de poudre en vrac vers l'injection liquide automatisée. Ce changement est structurel.

	Chiffre clé terrain
90% des nouvelles installations de laveries professionnelles sont aujourd'hui équipées de pompes péristaltiques d'injection automatique (source : exploitants, forum maLaverie.net).



Avantages validés par les exploitants :
1. Élimination des résidus de poudre et de la saleté associée dans la laverie
1. Dosage précis et reproductible — adapté à la capacité de chaque machine
1. Réduction du surdosage jusqu'à 30% — économie directe sur le coût produit
1. Suppression des problèmes de dysfonctionnement liés aux obstructions
1. Expérience client simplifiée : le client n'a rien à faire, la lessive est incluse dans le cycle
1. Recharge en bidon 20L facile — logistique optimisée pour l'exploitant

2.2 Le système Injecta — caractéristiques techniques
Injecta est l'une des références les plus utilisées en Europe pour le dosage de détergents liquides en environnement professionnel.

	Modèle recommandé
	Injecta NK.TL 250 — pompe péristaltique digitale avec timer intégré

	Débit
	Variable jusqu'à 250 ml/min

	Programmation
	Timer à micro-processeur — dosage temporisé 0 à 999 secondes

	Déclenchement
	Automatique au démarrage du cycle de lavage (trigger)

	Protection
	IP65 — résistant aux projections, adapté à l'environnement laverie

	Compatibilité
	Liquides visqueux — parfaitement adapté aux lessives concentrées

	Installation
	Montage mural, tuyau remplaçable sans outil, câble d'alimentation inclus

	Sécurité
	Alarme de surcharge moteur, protection par mot de passe

	Prix indicatif
	À partir de 167 € HT (pompe analogique) — 250 à 400 € HT (digital avec timer)



2.3 Schéma de fonctionnement
Le principe de l'injection automatique est simple et fiable :

1. 1. Le bidon de lessive liquide Ariel (20L) est installé dans un local technique ou sous les machines
1. 2. La pompe Injecta est reliée au bidon et à l'entrée d'eau de la machine à laver
1. 3. Au démarrage de chaque cycle, la pompe s'active automatiquement et injecte la dose programmée
1. 4. Le dosage est calibré selon le programme sélectionné (30°, 40°, 60°, linge délicat, etc.)
1. 5. L'exploitant recharge simplement le bidon à l'épuisement — zéro manipulation pour l'utilisateur

	Avantage compétitif clé
Contrairement aux dosettes ou à la poudre en vrac, la lessive en bidon avec pompe péristaltique crée un approvisionnement régulier et contractualisable. L'exploitant ne peut pas facilement changer de marque sans remplacer le système. C'est un levier de fidélisation fort pour Ariel.
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3. Proposition Commerciale
3.1 Modèle de partenariat — Grossiste Redistributeur

	Le positionnement de Lavandiers
Lavandiers achète la lessive Ariel en vrac (IBC 1 000 L) à prix grossiste, la redistribue en bidons 20 L aux laveries parisiennes avec marge intégrée, et assure la logistique du dernier kilomètre. Un seul interlocuteur pour Ariel. Une marge contrôlée pour Lavandiers.



Schéma de la chaîne de valeur

	Étape 1 — Achat vrac
	Ariel France livre Lavandiers en IBC 1 000 L à prix grossiste négocié (cible : 1,5 à 2,5 euros/L)

	Étape 2 — Stockage
	Entrepôt Lavandiers avec bac de rétention réglementaire. IBC sur palette, pompe de transvasement.

	Étape 3 — Reconditionnement
	Remplissage de bidons 20 L étiquetés Lavandiers (ou Ariel sous accord de licence P&G)

	Étape 4 — Livraison laveries
	Livraison en tournée Paris/IDF. Prix de vente cible : 4 à 6 euros/L selon volume et contrat

	Étape 5 — Service
	Installation pompes Injecta, calibrage, suivi consommation, renouvellement automatique



Structure de marge Lavandiers

	Poste
	Prix/litre
	Sur 54 750 L/an (Phase 1)

	Achat Ariel vrac (IBC 1 000L)
	1,5 à 2,5 euros/L
	82 000 à 137 000 euros

	Reconditionnement + logistique
	~0,5 euros/L (estimé)
	~27 000 euros

	Prix de vente laveries (20L)
	4 à 6 euros/L
	219 000 à 328 000 euros

	Marge brute Lavandiers
	~2 à 3,5 euros/L
	~110 000 à 190 000 euros HT



3.1b Étiquetage — Deux options stratégiques

Le choix du modèle d'étiquetage conditionne la relation contractuelle avec Ariel France et la stratégie de marque de Lavandiers. Deux options sont envisageables, chacune avec ses avantages.

	 
	Option A — Étiquette neutre Lavandiers
	Option B — Étiquette marque Ariel

	Principe
	Lavandiers reconditionne sous sa propre identité — mentions légales uniquement, aucune référence à Ariel
	Lavandiers reconditionne sous la marque Ariel via contrat de licence P&G

	Accord P&G requis
	Non — contrat d'achat vrac uniquement
	Oui — contrat de licence de marque obligatoire (Art. L.713-2 CPI)

	Contenu étiquette
	Nom Lavandiers, pictogrammes SGH, mentions H/P, composition CE 648/2004, dosage, volume
	Identique + logo et charte graphique Ariel + coordonnées Lavandiers comme co-fournisseur

	Délai de mise en oeuvre
	Immédiat — dès accord sur le prix vrac
	6 à 12 mois — négociation licence, validation cahier des charges P&G

	Liberté de prix
	Totale
	Encadrée par P&G (prix conseillé possible)

	Valeur marque en laverie
	Faible — marque Lavandiers inconnue des utilisateurs
	Forte — Ariel = marque de confiance reconnue

	Argument commercial exploitant
	Lessive pro qualité, prix optimisé
	Ariel Professionnel — la marque que vos clients connaissent

	Risque juridique
	Nul si étiquette conforme CLP + CE 648/2004
	Nul si accord signé — contrefaçon si utilisation sans accord

	Dépendance à Ariel
	Faible — Lavandiers peut changer de fournisseur vrac
	Forte — résiliation licence = arrêt du modèle



Option A — Détail étiquette neutre Lavandiers

	Mentions légales obligatoires (étiquette neutre)
1. Nom et adresse de Lavandiers (fournisseur légal — Art. 17 CLP)  |  2. Nom commercial du produit  |  3. Pictogrammes de danger SGH  |  4. Mentions de danger H (ex : H318 - Provoque de graves lésions des yeux)  |  5. Conseils de prudence P  |  6. Composition : tensioactifs anioniques, non-ioniques, enzymes, parfums (CE 648/2004)  |  7. Dosage d'utilisation (ml/kg de linge)  |  8. Volume net (ex : 20 L)  |  9. Numéro de lot + date de reconditionnement



1. Aucune mention Ariel, P&G ou de la formule d'origine — légalement neutre
1. Lavandiers crée sa propre référence produit : ex. LAVPRO 20 — Lessive Liquide Professionnelle
1. Coût étiquette : impression numérique, ~0,05 à 0,10 euro/étiquette — négligeable
1. Délai : opérationnel dès réception du premier IBC

Option B — Détail licence de marque Ariel

	Ce que nécessite un accord de licence P&G
1. Contrat de licence de marque signé avec P&G France  |  2. Périmètre défini : territoire (IDF), circuit (laveries pro), format (bidon 20 L)  |  3. Cahier des charges étiquetage : respect charte graphique Ariel, mention du co-fournisseur Lavandiers  |  4. Volume minimum garanti (à négocier — base : 55 IBC/an)  |  5. Droit d'audit P&G sur les conditions de reconditionnement  |  6. Redevance éventuelle (royalty) à intégrer dans le prix de revient



1. La marque Ariel est un actif fort : 1re marque de lessive en France en notoriété
1. Argument décisif auprès des exploitants de laveries — rassure sur la qualité
1. Nécessite une approbation des équipes juridiques et commerciales de P&G — délai incompressible
1. Si P&G refuse ou tarde : l'Option A est le repli naturel sans perte d'activité

	Recommandation Lavandiers
Démarrer en Option A (étiquette neutre) dès signature de l'accord d'achat vrac avec Ariel France — zéro délai, zéro dépendance. Négocier en parallèle l'Option B comme évolution à 12-18 mois, sur la base des volumes prouvés (An 1). Les chiffres du pilote deviennent alors le meilleur argument pour convaincre P&G d'accorder la licence.



3.1c Cadre réglementaire — Stockage ICPE

1. Lessives liquides = liquides combustibles non inflammables (point d'éclair > 60°C) — rubrique 1510/1532
1. Bac de rétention obligatoire : 1 000 L minimum pour 5 IBC stockés (coût ~2 000 à 5 000 euros)
1. FDS (Fiche de Données de Sécurité) obligatoire à fournir à chaque laverie cliente — fournie par Ariel
1. Seuil déclaration ICPE non atteint en Phase 1 — à confirmer selon volume exact

	Contenants d'achat
	IBC 1 000 L (vrac, prix optimal) — fût 200 L (souplesse Phase test)

	Contenants de revente
	Bidon 20 L (Option A : étiquette Lavandiers / Option B : étiquette Ariel sous licence)

	Dosage documenté
	100 ml/cycle — source : nicolasentretien.fr + fabricants

	Consommation / laverie / an
	~1 095 L (scénario réaliste 30 cycles/jour)

	Volume Phase 1 (50 laveries)
	54 750 L/an — 55 IBC de 1 000 L

	Volume Phase 2 (200 laveries IDF)
	~219 000 L/an — ~220 IBC de 1 000 L



3.2 Estimation Phase 1 — 50 laveries, Année 1

Hypothèses documentées : dosage 100 ml/cycle (lessive concentrée pro, eau dure Paris — source : nicolasentretien.fr, fabricants), 30 cycles/jour par laverie (médiane basse EPSIMAS), 365 j/an.

	Indicateur
	Calcul
	Résultat

	Cycles/an (50 laveries)
	50 x 30 x 365
	547 500 cycles

	Volume lessive/an
	547 500 x 0,1 L
	54 750 litres

	Bidons 20L consommes
	54 750 / 20
	~2 740 bidons

	CA grossiste (5 euros/L)
	54 750 x 5 euros
	~274 000 euros HT

	CA grossiste (7 euros/L)
	54 750 x 7 euros
	~383 000 euros HT



Analyse de sensibilite — 3 scenarios

	Scenario
	Dosage
	Cycles/j
	Litres/an
	CA grossiste 5 euros/L

	Bas — conc. pro, faible frequentation
	70 ml
	20
	25 550 L
	~128 000 euros HT

	Realiste — standard pro, Paris
	100 ml
	30
	54 750 L
	~274 000 euros HT

	Haut — eau dure, forte frequentation
	130 ml
	45
	107 000 L
	~535 000 euros HT



	Fourchette retenue pour la negociation Ariel
25 000 a 110 000 litres/an pour 50 laveries en Phase 1, soit 1 250 a 5 500 bidons de 20L. Scenario realiste recommande comme base de contractualisation : 54 750 L (~2 740 bidons). A affiner des le pilote 10 laveries (Phase 1, mois 1 a 3).



3.3 Projection 50 → 200 laveries — 3 ans

Hypotheses constantes : dosage 100 ml/cycle, 30 cycles/jour, prix de vente 5 euros/L, marge brute Lavandiers 2,5 euros/L (milieu de fourchette). Rythme : +50 laveries An 1 (pilote Paris), +70 An 2 (Paris + 1ere couronne), +80 An 3 (IDF complete).

	Indicateur
	An 1
	An 2
	An 3
	Cumul 3 ans

	Laveries actives
	50
	120
	200
	200 (parc)

	Nouvelles laveries/an
	+50
	+70
	+80
	200

	Territoire
	Paris 75
	Paris + 92/93/94
	IDF complete
	—

	Cycles/an
	547 500
	1 314 000
	2 190 000
	4 051 500

	Litres/an
	54 750 L
	131 400 L
	219 000 L
	405 150 L

	IBC 1 000 L/an
	55
	132
	219
	406

	CA vente laveries
	274 K euros
	657 K euros
	1 095 K euros
	2 026 K euros

	Marge brute Lavandiers
	137 K euros
	329 K euros
	548 K euros
	1 014 K euros



	2 026 K€
CA cumulé 3 ans
50 → 200 laveries
	1 014 K€
Marge brute Lavandiers
Cumul 3 ans à 2,5 €/L
	406 IBC
Commandes Ariel 3 ans
IBC 1 000 L
	405 150 L
Volume total 3 ans
à 100 ml/cycle



	Logique de montee en charge
An 1 : 50 laveries = 10% du parc parisien estime (source : professionnels du secteur) — objectif realiste et cible. An 2 : extension petite couronne. An 3 : 200 laveries IDF = environ 15 a 20% du parc parisien + banlieue. Seuil conservateur et defensable face a Ariel France.





3.4 Extension Banlieue Parisienne — Analyse par Département

La banlieue parisienne représente le prolongement naturel du déploiement après Paris intra-muros. L'analyse ci-dessous est construite sur les données démographiques INSEE 2023 et les critères structurels du marché des laveries (densité, part de locataires, taux de logement social, revenu médian).

Méthode d'estimation du potentiel

1. Base de comparaison : Paris intra-muros = 500 laveries estimées (professionnels du secteur) pour 2,1 M d'habitants soit 1 laverie / 4 200 hab.
1. Facteur de correction : la densité de laveries est corrélée au taux de locataires sans machine (10% des urbains) et au taux de logement social
1. 93 Seine-Saint-Denis : taux de pauvreté 27,9% — taux de logement social 32% (source INSEE) — FORT potentiel laveries
1. 92 Hauts-de-Seine : niveau de vie supérieur, plus de propriétaires — potentiel modéré
1. 94 Val-de-Marne : profil mixte — potentiel intermédiaire

	Département
	Population
	Taux logement social
	Laveries estimées
	Priorité Lavandiers
	Profil

	Paris (75)
	2,1 M
	~17%
	400-600 (pro)
	An 1 — base
	Dense, diversifié, clientèle étudiante et jeunes actifs

	93 Seine-Saint-Denis
	1,65 M
	32% (source INSEE)
	200-280 (estimé)
	An 2 — priorité 1
	Taux pauvreté 27,9% — fort besoin laveries. Villes : Saint-Denis, Montreuil, Bobigny, Aubervilliers

	94 Val-de-Marne
	1,43 M
	~22%
	150-200 (estimé)
	An 2 — priorité 2
	Profil mixte. Villes denses : Vitry, Créteil, Ivry, Villejuif, Vincennes

	92 Hauts-de-Seine
	1,62 M
	~18%
	130-180 (estimé)
	An 3 — priorité 3
	Plus aisé mais densité urbaine forte. Villes : Nanterre, Boulogne, Colombes, Issy

	95 Val-d'Oise
	1,22 M
	~21%
	100-140 (estimé)
	An 3-4 option
	Grandes villes : Cergy, Argenteuil, Sarcelles — potentiel mais plus dispersé

	TOTAL Petite couronne
	4,7 M
	—
	480-660
	An 2-3
	Marché équivalent à Paris — logique d'extension naturelle



Note méthodologique : estimations construites par ratio densité/population ajusté du taux de logement social (source INSEE) et du profil socio-économique des départements. Chiffres à affiner via extraction Sirene NAF 96.01B par département. La seule donnée terrain vérifiée est le recensement laverie24.fr : plus de 570 laveries franciliennes répertoriées (IDF hors Paris inclus).

Potentiel volumique par département — scénario réaliste

	Zone
	Laveries cibles
	% du parc
	Litres/an
	CA grossiste (5 euros/L)
	Horizon

	Paris 75 (An 1)
	50
	~10% du parc
	54 750 L
	~274 K euros
	An 1

	Paris 75 complet (An 2)
	150
	~30% du parc
	164 250 L
	~821 K euros
	An 2

	+ 93 Seine-Saint-Denis
	50
	~20% du parc estimé
	54 750 L
	~274 K euros
	An 2-3

	+ 94 Val-de-Marne
	40
	~23% du parc estimé
	43 800 L
	~219 K euros
	An 3

	+ 92 Hauts-de-Seine
	30
	~20% du parc estimé
	32 850 L
	~164 K euros
	An 3-4

	TOTAL IDF cible (An 4)
	270
	~23% parc IDF
	295 650 L
	~1 478 K euros/an
	An 3-4



	Synthèse extension banlieue
En ciblant 270 laveries sur Paris + petite couronne à horizon An 3-4, Lavandiers atteint ~295 000 L/an soit environ 1,5 M euros de CA grossiste annuel. Le 93 est la priorité absolue de la Phase 2 : taux de logement social le plus élevé d'IDF (32%), forte densité urbaine, demande structurelle forte. Les laveries y sont aussi moins bien desservies en approvisionnement lessive que Paris — avantage concurrentiel direct pour Lavandiers.



Avantages logistiques de l'extension banlieue

1. Même local de stockage en petite couronne — aucun investissement supplémentaire jusqu'à Phase 2 (35-40 m²)
1. Tournées logistiques optimisées : Paris + 93 + 94 accessibles en moins de 30 minutes depuis une base Porte de Vincennes ou Porte de la Villette
1. Le 93 et 94 ont des zones artisanales proches de Paris avec des loyers 40 à 60% inférieurs — option de relocalisation du local de stockage
1. Les exploitants de banlieue sont souvent multi-sites (2 à 5 laveries) — 1 contrat = plusieurs points de consommation

3.4 Plan de deploiement — 3 phases

	Phase
	Objectif
	Actions
	Délai

	Phase 1 — Pilote
	10 laveries Paris intra-muros
	Selection de 10 laveries test, installation pompes Injecta, livraison bidons Ariel, mesure consommation
	Mois 1 a 3

	Phase 2 — Deploiement Paris
	50 laveries Paris (An 1 complet)
	Extension reseau, optimisation dosages, referencement chez les franchises independantes
	Mois 3 a 12

	Phase 3 — IDF
	200 laveries IDF (An 2-3)
	Banlieue proche (92, 93, 94), puis grande couronne. Accord cadre avec groupements d'exploitants.
	Mois 12 a 36




4. Lavandiers Fournisseur de Pompes Péristaltiques
6.1 Un modèle intégrateur — de la lessive au robinet

	Le modele Lavandiers
Lavandiers ne se limite pas a livrer de la lessive en bidon. Lavandiers installe la pompe peristaltique Injecta dans chaque laverie, la calibre sur sa formule, et assure la maintenance. L'exploitant n'a plus rien a faire. Ce modele, pratique par les grands acteurs de la chimie professionnelle (Ecolab, Henkel Pro, Diversey), cree un verrou commercial mecanique : changer de lessive implique recalibrer ou remplacer la pompe.



6.2 Les 3 modeles de mise a disposition

	Modele
	Principe
	Avantage
	Risque / Limite

	Vente directe
	Lavandiers vend la pompe Injecta a 131 euros HT (prix lot) et l'installe. L'exploitant est proprietaire. Marge possible sur revente.
	Marge sur la pompe. Entree en relation privilegiee.
	Aucun verrou — l'exploitant peut s'approvisionner ailleurs apres achat.

	Mise a disposition conditionnelle (RECOMMANDE)
	Pompe fournie gratuitement ou a prix symbolique en echange d'un engagement d'achat minimum de lessive sur 12 a 24 mois. Pompe reprise si fin de contrat.
	Verrou fort. Zero cout d'entree pour l'exploitant. Adoption facilitee. Amortissement en 2 a 4 mois de marge lessive.
	Investissement initial a financer (~15 000 euros pour 50 pompes). Gestion des reprises en fin de contrat.

	Location mensuelle
	10 a 20 euros/mois/pompe incluant maintenance et remplacement du tube peristaltique. Inclus dans la facture lessive.
	Revenu recurrent supplementaire. Maintenance incluse = lien client regulier. Simplifie la comptabilite pour l'exploitant.
	Gestion administrative plus lourde. Justification de la valeur mensuelle a faire.



6.3 Modele recommande — Mise a disposition conditionnelle

C'est le modele pratique par les leaders de la chimie professionnelle. Le principe : la pompe est un investissement commercial, amorti par la marge lessive. L'exploitant n'a aucun cout d'entree — c'est le levier d'adoption le plus puissant.

La pompe — caracteristiques et cout

	Reference recommandee
	Injecta NK.TL 250 — pompe peristaltique digitale avec timer integre a micro-processeur

	Prix d'achat HT
	131 euros HT (lot negocie 100 unites — prix convenu mars 2025)

	Debit
	Variable jusqu'a 250 ml/min — calibrage precis pour 100 ml/cycle

	Installation
	Montage mural en 30 min, tuyau remplacable sans outil, cablage 220V

	Maintenance
	Remplacement tube peristaltique tous les 12 a 18 mois — 15 a 30 euros/tube

	Duree de vie
	5 a 8 ans en usage laverie (3 000 a 5 000 heures de fonctionnement)

	Fournisseur
	Injecta / france-lessive.fr — stock disponible en France



Amortissement — calcul sur 50 laveries

	Indicateur
	1 pompe / laverie
	50 laveries Phase 1

	Prix achat pompe Injecta NK.TL 250
	131 euros HT (lot 100)
	6 550 euros (50 pompes) / 13 100 euros (100 pompes)

	Marge lessive mensuelle par laverie
	~275 euros/mois
	~13 750 euros/mois

	Amortissement de la pompe
	< 0,5 mois de marge
	6 550 / 13 750 = 0,48 mois (Phase 1)

	Marge nette annuelle (pompes amorties)
	~3 025 euros/laverie/an
	~137 000 euros HT/an

	Valeur du parc de pompes (actif Lavandiers)
	131 euros x pompe installee
	6 550 euros (50 pompes) / 13 100 euros (100 pompes) — actif recuperable



	Retour sur investissement pompes
100 pompes negociees a 13 100 euros soit 131 euros/pompe. Amortissement en MOINS DE 15 JOURS de marge lessive (6 550 euros pour 50 pompes Phase 1 / marge mensuelle 13 750 euros = 0,48 mois). Apres amortissement : la marge lessive est pleine. Les 100 pompes restent un ACTIF Lavandiers recuperables en fin de contrat.



6.4 Le contrat d'approvisionnement — clauses cles

	Duree d'engagement
	12 a 24 mois — en contrepartie de la mise a disposition gratuite de la pompe

	Volume minimum
	A definir par laverie — base : 80 L/mois minimum (soit 800 cycles/mois)

	Exclusivite lessive
	Lessive Lavandiers uniquement dans les machines equipees des pompes Injecta fournies

	Maintenance pompe
	Lavandiers assure le remplacement du tube peristaltique annuellement — visite terrain incluse

	Reprise pompe
	En cas de resiliation anticipee, la pompe est recuperee par Lavandiers (valeur residuelle)

	Renouvellement
	Tacite reconduction annuelle — avec option d'upgrade materiel (nouvelle generation Injecta)



6.5 Argument supplementaire pour Ariel France

1. Lavandiers finance et installe 50 a 200 pompes — Ariel n'engage aucun cout de deploiement terrain
1. Chaque pompe installee = point de consommation verrouille sur la formule Ariel — visibilite garantie
1. Le reseau de pompes constitue une infrastructure commerciale que Lavandiers valorise independamment
1. Modele scalable : chaque nouvelle laverie = 1 pompe + contrat + volume recurrent garanti


5. Bénéfices Stratégiques pour Ariel France
4.1 Volume garanti et récurrent
Le modèle pompe péristaltique crée un flux de consommation mécanique et prévisible, radicalement différent de la grande distribution :

1. Chaque lavage = une dose d'Ariel injectée automatiquement — sans choix possible par l'utilisateur
1. La consommation est constante, 7j/7, sans saisonnalité forte
1. Le renouvellement est contractualisable avec l'exploitant (livraison récurrente de bidons 20L)
1. Zéro pression promotionnelle ni guerre des prix au rayon — le prix est négocié B2B

4.2 Canal de distribution différenciant
Les laveries automatiques représentent un canal quasi-vierge pour Ariel sur le segment liquide professionnel :

1. Les concurrents (Skip, Persil, MR. PROPRE) ne sont pas structurellement présents sur ce circuit
1. Ariel est déjà connu et apprécié des utilisateurs de laveries en dosettes — la transition vers le liquide auto-injecté est naturelle
1. Le canal laverie atteint une clientèle qui ne fréquente pas la GMS pour ses achats de lessive

4.3 Exposition de marque captive
En laverie automatique, la marque de lessive est visible et imposée. C'est un espace publicitaire unique :

1. Affichage du logo Ariel sur les pompes, les bidons visibles et la signalétique
1. Clientèle cible : 18-35 ans, étudiants et jeunes actifs urbains, sans fidélité de marque établie
1. Fréquence d'exposition : 1 à 2 fois par semaine pour les utilisateurs réguliers
1. IDF = ~3 500 points de contact potentiels avec les consommateurs finaux (source INSEE)

4.4 Argument RSE — dosage optimisé
	Engagement environnemental mesurable
Le dosage automatique par pompe péristaltique élimine le surdosage estime a 20-30% en libre-service. Sur un potentiel de 5,5 millions de cycles/an a Paris intra-muros (500 laveries × 30 cycles × 365 j — source : professionnels du secteur), l'economie de produit represente plusieurs tonnes de detergent non rejetees dans l'environnement. Cet argument est tangible, chiffrable et aligne avec les objectifs RSE de P&G / Ariel.



1. Réduction des rejets de tensioactifs dans les eaux usées
1. Formules concentrées en bidon 20L = moins d'emballages qu'en dosettes individuelles
1. Argument de communication différenciant pour Ariel sur le segment professionnel


6. Lavandiers — Notre Proposition de Valeur
5.1 Qui sommes-nous
Lavandiers est un acteur spécialisé dans l'équipement et l'approvisionnement des laveries automatiques, avec une connaissance approfondie du tissu des exploitants parisiens et de leur fonctionnement opérationnel.

5.2 Ce que nous apportons au partenariat

	Réseau exploitants
	Accès direct à un réseau d'exploitants de laveries indépendants sur Paris et petite couronne

	Expertise technique
	Maîtrise des pompes péristaltiques Injecta — installation, calibrage, maintenance

	Logistique
	Capacité à organiser les livraisons de bidons 20L et le suivi des niveaux de consommation

	Interlocuteur unique
	Un seul point de contact pour Ariel France sur tout le réseau déployé

	Reporting
	Tableau de bord mensuel : volumes consommés par laverie, taux d'installation, retours terrain



5.3 Conditions du partenariat souhaité

1. Accord de distribution exclusif ou référencé sur le segment laveries automatiques Paris/IDF
1. Tarif grossiste sur les lessives liquides Ariel Professional (bidon 20L)
1. Support technique Ariel pour la formation des exploitants
1. Co-financement possible des kits d'installation pompe péristaltique (modèle à définir)
1. Prime de développement réseau indexée sur les volumes déployés


	PARTIE 2
PLAN OPÉRATIONNEL
Usage interne Lavandiers — Confidentiel
Process • Stockage • Investissement • Équipements






1. Process de Reconditionnement — IBC 1 000L vers Bidon 20L
1.1 Une seule lessive, un process ultra-simplifié

	Principe retenu par Lavandiers
Une seule formule de lessive liquide. IBC 1 000 L branché en permanence sur la station de remplissage. Zéro rinçage inter-lots, zéro risque de contamination croisée, zéro gestion multi-references. L'operateur a un seul geste repetitif : poser le bidon vide, declencher, poser le bouchon.



1.2 Le point critique — la mousse
La lessive liquide est un produit moussant. C'est le seul parametre technique a maitriser dans le process de remplissage. Deux regles simples :

1. Remplissage par le bas (tube plongeur dans le bidon) — evite la chute libre qui cree de la mousse
1. Vitesse de pompe reduite — le surdimensionnement de la pompe a vitesse basse elimine la turbulence (source : Sondermann/Flux, retour d'experience detergents)
1. Buse anti-mousse en sortie de pistolet — grille interne qui brise les bulles avant entree dans le bidon

1.3 Les 4 installations existantes — du plus simple au plus complet

	Solution
	Description
	Avantages / Limites
	Prix indicatif

	FLUX Kit Bases + compteur FMC 100
	Kit préassemblé : pompe F424/F430 PP sans joint, moteur 500W, tuyau, pistolet + compteur volumetrique preselectible. Immersion IBC 1 200 mm. Debit max 60 L/min. Polypropylene integral compatible alcalins pH 8-12. Fournisseur : flux-pompes.com
	Montage en 30 min sur IBC. 1 bidon 20L en 20 sec. Arret auto au volume. Pas de chariot — fixe sur IBC. Solution ideale Phase pilote.
	~1 000 a 1 600 euros

	FUBO Station mobile (fabrication française)
	Station sur chariot : pompe electrique + debitmetre-compteur + electrovanne + pistolet flexible DN25 4m. Commutateur preselecteur 7 volumes. Plateau anti-goutte. Tube plongeur anti-mousse rallongeable. Compatible alcalins et acides. Fournisseur : fubo.fr
	Cle en main, deplacable. Anti-goutte integre. 7 volumes preselectables. Fabrication française. Ideale Phase 1.
	~2 000 a 4 000 euros

	FLUX semi-auto IBC (Matco France)
	Kit industriel : moteur 700W, pompe inox/PP, flexible chimie DN25, clapet PTFE, compteur + amplificateur commutation. Arret auto preselecte, cable commande 5m. Version alimentaire disponible. Fournisseur : matco-france.fr
	Version la plus robuste. Inox = duree de vie maximale. Sur-dimensionne Phase 1 — pertinent Phase 2 (219 IBC/an). Sur devis.
	~3 000 a 6 000 euros

	CDA K-Dy Machine mobile IBC
	Machine semi-automatique de remplissage pour bidons et IBC. Adaptable multi-formats (5L, 20L, 200L). Pompe peristaltique. Convient si Lavandiers diversifie les contenants a terme. Fournisseur : pop-industrie.com / CDA
	Flexibilite maximale multi-contenants. Sur-dimensionne pour usage mono-format. Utile en evolution Phase 2-3.
	~4 000 a 8 000 euros



1.4 Recommandation par phase

	Phase
	Solution recommandee
	Investissement
	Cadence (bidons 20L)

	Pilote (10 laveries)
	FLUX Kit Bases + compteur FMC 100
	~1 500 euros
	3 bidons/min — 30 min/semaine

	Phase 1 (50 laveries)
	FUBO Station mobile
	~3 000 euros
	2 bidons/min — 3h/semaine

	Phase 2 (200 laveries)
	FLUX semi-auto Matco ou CDA K-Dy
	~5 000 euros
	continu — ~1h/jour



	Point cle
La Phase pilote ne necessite aucun operateur a temps plein. Une demi-matinee par semaine suffit pour remplir les 11 bidons hebdomadaires (Phase 1, 50 laveries). L'investissement de demarrage est inferieur a 2 000 euros. C'est le cout d'entree le plus bas du modele.



1.5 Systeme de consigne des bidons

	Le principe
Lavandiers livre les bidons 20L avec consigne. A chaque tournee, le livreur recupere les bidons vides, les ramene a l'entrepot, les rince, les reetiquette et les remet en circulation. Le livreur est deja sur place pour la livraison — zero cout supplementaire de transport. Circuit ferme = zero plastique jete.



Les 4 avantages du systeme de consigne

	Avantage
	Detail
	Chiffre cle

	Economique
	Bidon 20L HDPE neuf : 1,50 a 2,50 euros/unite. Apres 5 rotations : 0,30 a 0,50 euros/unite. Amortissement rapide sur le volume.
	Economie de 3 000 a 5 000 euros/an (Phase 1 — 2 740 bidons/an)

	Logistique
	Le livreur est deja dans chaque laverie. Recuperer les vides = zero deplacement supplementaire. Empilage des bidons vides = volume negligeable.
	Zero cout transport supplementaire — inclus dans la tournee

	RSE
	Circuit ferme, zero plastique jete. Nombre de bidons neufs evites mesurable et communicable. Aligne avec les engagements P&G / Ariel.
	Ex. Phase 1 : jusqu'a 2 000 bidons evites/an vs usage unique

	Fidelisation
	La consigne cree un lien financier : l'exploitant verse la consigne a la commande et la recupere en rendant le bidon. Changer de fournisseur = perdre les consignes en cours.
	Verrou supplementaire au-dela de la pompe Injecta



Process de gestion des bidons — circuit ferme

1. 1. Livraison bidon 20L plein avec consigne (1,50 a 2 euros/bidon) → laverie
1. 2. Utilisation en laverie : ~800 a 1 000 cycles soit ~4 semaines de consommation
1. 3. Bidon vide recupere par le livreur lors de la tournee suivante — controle visuel immediat
1. 4. Retour entrepot : rinçage eau chaude (2 cycles, 5 min) → sechage → controle etancheite
1. 5. Reetiquet age avec etiquette de lot → retour au poste de remplissage
1. 6. Remplissage IBC → retour en stock → livraison suivante

Parametres operationnels

	Duree de vie d'un bidon HDPE 20L
	5 a 8 rotations soit 5 a 8 mois de circulation active

	Temps de rotation (livraison → retour)
	~4 semaines (1 cycle laverie complet)

	Temps lavage + sechage par bidon
	~10 minutes — operateur + eau chaude

	Stock tampon en circulation (Phase 1)
	~230 bidons simultanes en tournee (2 740/an ÷ 12 mois)

	Stock tampon en circulation (Phase 2)
	~912 bidons simultanes (10 950/an ÷ 12 mois)

	Consigne recommandee
	1,50 a 2 euros/bidon — recuperee a la restitution

	Bidon mis au rebut (endommage)
	Remplacement par bidon neuf — cout : 1,50 a 2,50 euros



Budget materiel consigne — demarrage

	Poste
	Phase 1
	Phase 2

	Stock initial bidons 20L HDPE (tampon 1 mois)
	230 x 2 euros = ~460 euros
	912 x 2 euros = ~1 820 euros

	Cuve de rincage (bac 50L + eau chaude)
	200 a 400 euros
	idem

	Etiqueteuse semi-automatique (optionnel Phase 1)
	0 a 500 euros
	500 euros

	Palettes de stockage bidons vides
	50 a 100 euros
	100 a 200 euros

	TOTAL INVESTISSEMENT CONSIGNE
	~710 a 1 460 euros
	~2 420 a 2 920 euros



	Impact sur la marge nette
Economie bidons Phase 1 : 3 000 a 5 000 euros/an. Investissement initial : 710 a 1 460 euros. Retour sur investissement : moins de 2 mois. La consigne est un cercle vertueux : elle reduit les couts, renforce la fidelisation et valorise l'image RSE de Lavandiers aupres d'Ariel France.




2. Contraintes de Stockage — Analyse Réglementaire Complète
2.1 Classification du produit — point de départ

	Statut réglementaire de la lessive liquide
La lessive liquide est classée LIQUIDE COMBUSTIBLE NON INFLAMMABLE (point d'eclair > 60°C). Source : INERIS — liste officielle des liquides combustibles (lessive citee explicitement). Ce classement est determinant : la reglementation la plus contraignante (rubriques ICPE 4330/4331 liquides inflammables) ne s'applique pas. On reste sur la rubrique 1510 entrepots combustibles.



1. Liquide combustible non inflammable = pas de contrainte ATEX, pas d'obligation sprinkler automatique
1. Pas de restriction sur les contenants fusibles (IBC plastique) contrairement aux liquides inflammables categorie 1 et 2
1. Reglementation applicable : arretes du 11/04/2017 et 24/09/2020 — rubrique 1510 ICPE

2.2 Seuils ICPE — Lavandiers largement en dessous

La rubrique 1510 concerne les entrepots couverts dedies au stockage de produits combustibles en quantite superieure a 500 tonnes (source : decret n°2020-1169, AIDA/INERIS). Pour Lavandiers :

	Scenario
	Volume stocke
	Masse estimee
	Statut ICPE

	Pilote — 1 IBC en cours
	1 000 L
	~1 T (densite 1,05)
	NON CLASSE — aucune demarche

	Phase 1 — 3 IBC simultanes
	3 000 L
	~3,1 T
	NON CLASSE — aucune demarche

	Phase 2 — 5 IBC simultanes
	5 000 L
	~5,25 T
	NON CLASSE — aucune demarche

	Seuil declaration ICPE 1510
	> 500 000 L
	> 500 T
	DECLARE — non concerne



	Conclusion cle
Lavandiers n'est pas soumis au regime ICPE — aucun dossier de declaration ou d'enregistrement a deposer en Prefecture. Les seules obligations qui s'appliquent sont les regles generales de prevention des pollutions et la reglementation du travail (Code de l'environnement + Code du travail).



2.3 Retention — obligation universelle, ICPE ou non

La retention est obligatoire pour tout stockage de liquide susceptible de creer une pollution, independamment du classement ICPE (arrete du 2 fevrier 1998, arrete du 4 octobre 2010 modifie). Pour les conteneurs de plus de 250 L (IBC = 1 000 L) : la retention doit etre au moins egale au volume du plus grand conteneur ou a la moitie du volume total si ce volume est superieur.

	Phase
	IBC simultanes
	Volume total
	Retention minimum

	Pilote
	1 IBC
	1 000 L
	1 000 L (100% du plus grand)

	Phase 1
	3 IBC
	3 000 L
	1 500 L (50% du total)

	Phase 2
	5 IBC
	5 000 L
	2 500 L (50% du total)



2.4 Les 7 contraintes concretes du local de stockage

	Contrainte
	Exigence reglementaire
	Solution pratique + cout indicatif

	Retention
	Volume min = 100% du plus grand IBC (1 000 L Phase pilote) — arrete 4/10/2010
	Palette de retention PEHD 1 200 L compatible alcalins — 800 a 1 500 euros

	Ventilation
	Min. 1 renouvellement d'air/heure — Code du travail R.235-4-12
	Grille d'aeration naturelle (2 grilles 200 cm2) ou VMC simple — 100 a 500 euros

	Temperature
	Hors gel obligatoire (lessive degrade < 0°C, tensioactifs se separent) + < 40°C
	Local interieur hors gel suffit — pas de climatisation necessaire

	Incendie
	Extincteur adapte + moyens de 1er intervention — Code du travail
	Extincteur poudre ABC 6 kg — 50 euros. Detecteur de fumee — 20 euros

	Signaletique
	Panneaux de danger obligatoires + etiquettes CLP sur chaque IBC — reglement CLP art. 17
	Panneaux 'Produits chimiques', 'Interdiction de fumer' — 20 a 30 euros

	Sol
	Impermeabilise, resistant aux alcalins (lessive pH 8-12)
	Beton traite epoxy ou palette retention integrale — inclus dans le bac

	Acces
	Acces controle, reserve au personnel autorise — Code du travail
	Serrure standard + registre acces — cout negligeable



2.5 Point critique — le gel

	Attention specifique Ile-de-France
La lessive liquide se degrade irreversiblement en dessous de 0°C : les tensioactifs se separent et le produit devient inutilisable. En IDF, un local hors gel (minimum +5°C) est obligatoire. Un entrepot standard non chauffe mais isole suffit. Cout : 0 euro si le local est deja hors gel. A verifier imperativement avant signature du bail.



1. Temperature de stockage recommandee : +5°C a +30°C
1. Ne jamais stocker a l'exterieur sans protection thermique
1. Les IBC livres en hiver doivent etre controles a reception — refus si gel constate
1. DLC (duree limite de conservation) de la lessive liquide : 18 a 24 mois en conditions normales — rotation de stock a organiser (FIFO)

2.6 Budget stockage complet — recapitulatif

	Equipement
	Phase 1 (3 IBC)
	Phase 2 (5 IBC)

	Palette retention PEHD 1 200 L (compatible alcalins)
	1 x 800 a 1 500 euros
	2 x 1 600 a 3 000 euros

	Ventilation naturelle (2 grilles 200 cm2)
	100 a 300 euros
	idem

	Extincteur poudre ABC 6 kg
	50 euros
	50 euros

	Signaletique reglementaire (4 panneaux)
	30 euros
	30 euros

	Absorbant d'urgence (sac 20 kg granules)
	20 euros
	20 euros

	Detecteur de fumee
	20 euros
	20 euros

	TOTAL INVESTISSEMENT STOCKAGE
	~1 020 a 1 920 euros
	~1 720 a 3 420 euros



2.7 Dimensionnement du local de stockage

Le local de stockage doit être dimensionné pour accueillir les IBC, la station de remplissage, les stocks de bidons et permettre la circulation du transpalette en toute sécurité. Voici le calcul des surfaces nécessaires.

Emprises au sol — Phase 1 (3 IBC simultanés)

	Équipement
	Dimensions
	Surface occupée

	3 IBC sur bac rétention PEHD
	3 × (1,20 × 1,00) m
	~6,0 m²

	Station FUBO sur chariot roulant
	0,80 × 0,60 m
	~0,5 m²

	Stock bidons 20L pleins — 2 palettes (230 unités)
	2 × (1,20 × 0,80) m
	~2,0 m²

	Palette bidons vides retour consigne
	1,20 × 0,80 m
	~1,0 m²

	Cuve rinçage bidons + séchage
	0,60 × 0,50 m
	~0,3 m²

	Armoire EPI + extincteur + signalétique
	0,50 × 0,40 m
	~0,3 m²

	SOUS-TOTAL emprises nettes
	—
	~10,1 m²



Dégagements obligatoires

1. Allée centrale circulation transpalette : 1,5 m minimum (rayon de braquage transpalette 2T avec IBC 1 200 × 1 000 mm)
1. Dégagement rétention : 0,5 m tout autour des IBC (distance réglementaire parois bac de rétention)
1. Zone de travail poste remplissage : 1,5 × 1,5 m devant la station FUBO
1. Accès porte et dégagement pompiers : 1 m minimum devant la porte d'entrée
Surface dégagements : ~10 m² supplémentaires

Surface recommandée par phase

	Phase
	IBC
	Surface recommandée
	Type de local

	Pilote
	1 IBC
	15 m²
	Box de stockage standard ou local technique

	Phase 1 — 50 laveries
	3 IBC
	20 à 25 m²
	Local avec porte double vantail ou basculante

	Phase 2 — 200 laveries
	5 IBC
	35 à 40 m²
	Local semi-industriel petite couronne



Contraintes techniques du local

	Porte
	Largeur minimum 1,2 m — passage transpalette avec IBC. Idéalement porte basculante ou double vantail. Serrure sécurisée (accès contrôlé).

	Hauteur sous plafond
	Minimum 2,5 m — IBC = 1,16 m + transpalette levé = 1,8 m. 2,5 m donne une marge de sécurité.

	Sol
	Béton lisse impermEabilisé ou traité époxy — résistant alcalins pH 8-12. Légèrement en pente vers une bonde de sol (drainage accidentel).

	Hors gel
	Température minimum +5°C en permanence — lessive irrémédiablement dégradée en dessous de 0°C.

	Électricité
	1 prise 220V pour pompe FUBO + 1 prise 220V éclairage. Tableau disjoncteur à l'entrée.

	Ventilation
	2 grilles 200 cm² naturelles (haute + basse) ou VMC simple flux — 1 renouvellement d'air/heure minimum.

	Eau
	Point d'eau froid conseillé pour le rinçage des bidons consigne et le nettoyage du poste.

	Pas de fenêtre obligatoire
	Le local peut être aveugle — l'éclairage artificiel suffit.



Coût locatif — Île-de-France

	Zone
	Surface
	Loyer mensuel HT
	Note

	Paris intra-muros
	20-25 m²
	600 à 1 200 euros/mois
	Local artisanal — rare et cher

	Petite couronne (92/93/94)
	20-25 m²
	300 à 600 euros/mois
	Zone artisanale — recommandé Phase 1

	Grande couronne (77/78/91/95)
	20-25 m²
	150 à 350 euros/mois
	Loyer optimisé — Phase 2

	Colocation entrepôt partagé
	15-20 m²
	200 à 400 euros/mois
	Solution économique si disponible



	Impact sur le compte d'exploitation
Le loyer du local est le seul coût récurrent significatif non encore intégré dans le modèle. Sur la base d'un local en petite couronne (Phase 1) : 300 à 600 euros/mois HT soit 3 600 à 7 200 euros/an. Cela représente 2 à 5% de la marge brute annuelle (137 000 euros) — impact limité et prévisible dès le démarrage.




3. Estimation de l'Investissement Lavandiers — Phase 1
3.1 Vue d'ensemble

L'investissement total de Lavandiers pour deployer le modele sur 50 laveries en Phase 1 se decompose en 3 categories : les equipements et installations (capex), le fonds de roulement (stock initial lessive), et les frais de mise en place operationnelle.

	~8 820 €
Capex equipements
Station + pompes + stockage + consigne
	~7 500 €
Fonds de roulement min.
Stock initial 5 IBC (a negocier Ariel)
	~2 200 €
Mise en place
Installation + reglementation
	~20 000 €
Total investissement
Fourchette 20 000 a 32 000 euros



3.2 Détail par poste — Fiches équipements

A. Station de remplissage — Poste central

	FUBO Station de remplissage mobile — fabrication française
Solution clé en main pour le transvasement IBC 1 000 L → bidon 20 L. Compatible lessive alcaline, anti-mousse, présélection de volume. Source : fubo.fr / usinenouvelle.com



	Composants inclus
	Pompe électrique PP (compatible alcalins) + débitmètre-compteur + électrovanne + relais + transformateur + coffret étanche + pistolet flexible DN25 4m

	Débit
	Réglable — réduit volontairement pour lessive moussante (anti-turbulences)

	Arrêt automatique
	Soupape en bout de lance — zéro goutte après fermeture

	Anti-mousse
	Tube plongeur rallongeable — remplissage par le bas du bidon

	Présélection
	Commutateur jusqu'à 7 volumes — 20L présélectionné en permanent

	Option plateau anti-goutte
	Récupère les égouttures — poste propre

	Compatibilité
	Acides, alcalins, produits corrosifs — PP résistant pH 1-14

	Mobilité
	Sur chariot roulant — déplaçable d'un IBC à l'autre

	Fabrication
	Française — fubo.fr

	Prix indicatif
	2 000 à 4 000 euros HT selon options

	Cadence estimée lessive
	1 bidon 20L toutes les 30 secondes à vitesse réduite anti-mousse



B. Pompes péristaltiques Injecta NK.TL 250 — Poste laverie

	Injecta NK.TL 250 — référence du marché laverie
Pompe doseuse péristaltique programmable à micro-processeur. Installée dans chaque laverie, reliée au bidon 20L et à la machine à laver. Déclenche automatiquement à chaque cycle. Prix négocié : 131 euros HT (lot 100 unités). Source : france-lessive.fr, h2olav.fr, azurconceptblanchisserie.fr



	Référence
	Injecta NK.TL 250 — réf. IN-NKTL0015M2100

	Type
	Pompe péristaltique digitale avec timer intégré à micro-processeur

	Débit
	Variable jusqu'à 250 ml/min — programmable précisément

	Dosage
	Temporisé 0 à 999 secondes — précision à la seconde

	Déclenchement
	Automatique au signal trigger de la machine à laver (démarrage cycle)

	Retard activation
	Réglable 0 à 999 secondes — injection au moment optimal du cycle

	Temps de maintien
	Réglable 0 à 999 minutes — flexibilité programmes spéciaux

	Sécurité
	Alarme surcharge moteur + protection mot de passe 0 à 999

	Protection
	IP65 — résistant aux projections d'eau et vapeur

	Compatibilité
	Liquides visqueux — adapté lessives concentrées pH 8-12

	Installation
	Montage mural — bride fixation + vis + chevilles incluses

	Câblage
	Câble alimentation 100-240V inclus — 4m flexible 8×12mm inclus

	Tuyau
	Remplaçable sans outil — durée de vie 12 à 18 mois

	Prix unitaire négocié
	131 euros HT (lot 100 — mars 2025)

	Prix public indicatif
	249 euros HT (source : h2olav.fr)

	Maintenance annuelle
	Remplacement tube péristaltique 15 à 30 euros — 10 min sur site

	Durée de vie
	5 à 8 ans en usage laverie (moteur + carte électronique)



C. Cuves IBC 1 000 L — Stockage vrac

	Type
	IBC (Intermediate Bulk Container) — cuve plastique HDPE cage acier galvanisé

	Capacité
	1 000 litres (standard marché)

	Dimensions
	1 200 × 1 000 × 1 160 mm (1 palette Europe)

	Raccord vidange
	Vanne S60X6 ou S100X8 en bas — raccord direct pompe FUBO

	Raccord remplissage
	Bouchon 150mm en haut — rempli par Ariel France à la livraison

	Compatibilité lessive
	HDPE résistant aux alcalins — pH 1-14, température -20°C à +60°C

	Empilement
	Non — stockage à plat sur palette, bac de rétention dessous

	Rotation stock
	FIFO — 1 IBC consommé en ~18 jours (Phase 1, 50 laveries)

	Propriété
	Fourni par Ariel France à la livraison — à préciser dans le contrat

	IBC vides
	Reprise par Ariel ou élimination via filière agréée (consigne fournisseur)



D. Bac de rétention — Sécurité obligatoire

	Type recommandé
	Palette de rétention PEHD (polyéthylène haute densité) — 1 200 L

	Matière
	PEHD — compatible alcalins, acides, détergents

	Capacité rétention
	1 200 L — couvre 1 IBC complet (obligation réglementaire)

	Dimensions
	1 200 × 1 000 mm — emprunte exacte d'1 palette IBC

	Charge max
	4 000 kg — supporte 1 IBC plein (1 050 kg) sans déformation

	Obligation légale
	Arrêté du 4 octobre 2010 modifié — tout stockage liquide polluant

	Fournisseurs
	Denios, Axess Industries, Sulo — disponible en 48h

	Prix indicatif
	800 à 1 500 euros HT selon fournisseur et épaisseur

	Entretien
	Vérification étanchéité trimestrielle — nettoyage si déversement



E. Bidons 20L HDPE — Conditionnement client

	Matière
	HDPE (polyéthylène haute densité) — résistant lessives alcalines pH 8-12

	Capacité
	20 litres — format standard laverie automatique

	Col
	DN50 minimum — permet remplissage par le bas sans éclaboussures

	Bouchon
	Inviolable avec joint PE — étanchéité garantie en livraison

	Poignée
	Ergonomique — manipulation sécurisée pour l'exploitant de laverie

	Graduation
	Moulée ou sérigraphiée — vérification niveau à l'œil

	Empilabilité
	Oui — 4 à 6 bidons pleins empilables avec palette intercalaire

	Durée de vie (consigne)
	5 à 8 rotations — contrôle visuel à chaque retour

	Prix unitaire (neuf)
	1,50 à 2,50 euros HT selon quantité commandée

	Fournisseurs
	Jokey, Mauser, Greif — achat en palette de 48 unités minimum

	Stock initial conseillé
	230 bidons (Phase 1) — 1 mois de tampon en circulation



F. Accessoires et EPI — Poste de travail sécurisé

	Équipement
	Usage
	Prix indicatif

	Gants nitrile résistants alcalins
	EPI obligatoire lors du remplissage et manipulation IBC
	10 à 20 euros (lot 100)

	Lunettes de protection
	EPI — projections lors du branchement IBC
	5 à 15 euros

	Absorbant universel granulés (sac 20 kg)
	Déversement accidentel — absorption immédiate
	20 euros

	Cuve rinçage bidons (bac 50L + résistance)
	Rinçage bidons retour consigne — eau chaude 60°C
	200 à 400 euros

	Extincteur poudre ABC 6 kg
	Sécurité incendie local stockage — obligation Code du travail
	50 euros

	Détecteur fumée autonome
	Alerte incendie local stockage
	20 euros

	Étiquettes CLP conformes (rouleau 500)
	Réétiquetage bidons après rinçage — conformité réglementaire
	50 à 150 euros

	Imprimante étiquettes thermique
	Génération étiquettes avec N° lot + date + QR code (optionnel)
	150 à 400 euros

	Transpalette manuel 2T
	Manutention IBC (1 050 kg plein) — sécurité obligatoire
	200 à 400 euros

	Signalétique locale (4 panneaux)
	Danger chimique, interdiction fumer, EPI obligatoires
	30 euros



	Récapitulatif équipements Phase 1
A. Station FUBO : 2 000-4 000 euros  |  B. 50 pompes Injecta : 6 550 euros  |  C. IBC : fournis par Ariel (à négocier)  |  D. Bac rétention : 800-1 500 euros  |  E. Bidons 20L (230 unités) : 460 euros  |  F. Accessoires + EPI + cuve rinçage : 735-1 635 euros. TOTAL CAPEX ÉQUIPEMENTS : 10 545 à 14 145 euros HT (hors IBC et fonds de roulement).



3.3 Retour sur investissement

Sur la base du scenario realiste (54 750 L/an, marge brute 2,5 euros/L) :

	Indicateur
	Scenario bas
	Scenario realiste

	Investissement total Phase 1
	~32 000 euros
	~20 000 euros

	Marge brute annuelle (lessive)
	~64 000 euros (2,5 euros/L)
	~137 000 euros (2,5 euros/L)

	Retour sur investissement (ROI)
	~6 mois
	~1,7 mois

	Marge nette An 1 (apres ROI)
	~32 000 euros
	~117 000 euros

	Dont pompes amorties (131 euros x 50)
	Amorties en < 15 jours
	Amorties en < 15 jours



	Synthese investissement
L'investissement Lavandiers Phase 1 est de 20 000 a 32 000 euros selon les conditions d'achat lessive. Le poste le plus variable est le fonds de roulement IBC (prix a negocier avec Ariel France). L'investissement capex pur (equipements + pompes + stockage + consigne) est maitrise a ~10 280 a 13 830 euros. Le ROI est inferieur a 2 mois dans le scenario realiste.



3.4 Variable cle — le prix d'achat IBC Ariel

Le poste le plus impactant sur le ROI est le prix d'achat en vrac de la lessive aupres d'Ariel France. La negociation commerciale doit viser :

	Prix achat vrac Ariel
	Marge brute Lavandiers
	Marge annuelle (50 lav.)
	ROI (invest. 20 000 euros)

	1,50 euros/L (objectif ideal)
	3,50 euros/L (vente a 5 euros/L)
	~191 625 euros/an
	~1,3 mois

	2,00 euros/L (realiste)
	3,00 euros/L (vente a 5 euros/L)
	~164 250 euros/an
	~1,5 mois

	2,50 euros/L (maximum acceptable)
	2,50 euros/L (vente a 5 euros/L)
	~136 875 euros/an
	~1,7 mois

	3,00 euros/L (a ne pas accepter)
	2,00 euros/L (vente a 5 euros/L)
	~109 500 euros/an
	~2,2 mois




Annexes — Sources & Références
Sources de marché

	INSEE — code NAF 96.01B
	14 243 établissements en jan. 2026 (+19,6% en 2 ans). 25% concentrés en Île-de-France. Données accessibles sur data.gouv.fr (Sirene).

	EPSIMAS (jan. 2026)
	CA secteur estimé à 861 M€ en 2024 (+8,92%). Croissance annuelle moyenne 3,48% sur 2015-2024.

	Wash Me (2024)
	10 millions de cycles réalisés en 2024 vs 4,5 millions en 2020.

	modelesdebusinessplan.com
	25% des établissements nationaux en Île-de-France. Croissance 8-10%/an depuis 2023. Panier moyen Paris 8-12 €.

	malaverie.net (forum exploitants)
	90% des nouvelles installations équipées de pompes péristaltiques.

	sarl-fontana.fr
	Description technique du système d'injection automatique par pompe péristaltique.

	france-lessive.fr
	Caractéristiques techniques pompes Injecta NK.TL 250 — 250 ml/min, IP65.

	hydrolease.fr
	Description du système pompe auto-dosante, avantages économiques.
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